Entrevista a Arcadi Orrit, asesor de inversiones

“En momentos de nerviosismo, el
dinero se refugia en la renta fija”

A pesar de su juventud, Arcadi Orrit es un experimentado asesor de inver-
siones, que ha vivido en Paris, Londres o Madrid, destinos adonde le llevo
su trabajo para Societé General. Este licenciado en Administracion y Di-
reccion de Empresas por ESADE decidi6 volar solo en 2004, cuando fundé
Inverconsulting, una empresa de consultoria desde la que selecciona los
mejores fondos de inversion o planes de pensiones para sus clientes. Edita
la revista digital “Mercados semanales” y colabora en diferentes progra-
mas de BTV, la television local de Barcelona.

-En el dia en que se realiza esta
entrevista, la noticia es que el
gobierno acaba de intervenir

la Caja de Castilla-La Mancha.

El debate que se abre es si
nuestros ahorros estan seguros

en los bancos.

-Yo estoy convencido de que si. El asun-
to de la Caja de Castilla-La Mancha no
era un problema de liquidez, sino tam-
bién de solvencia. La liquidez se puede
solucionar con lineas de financiacién, o
con otros mecanismos, no haria falta
intervenir. Es cierto, como aseguraba
Pedro Solbes, que los bancos se han
dotado de muchas provisiones y el re-
gulador les ha obligado a ser mas cau-
tos y conservadores. La burbuja inmo-
biliaria les ha tocado mas que en otros
paises europeos, les ha dejado mas
expuestos. Pero el sistema de garantias
asegura 100.000 euros por cada titular.
Tal vez se dé alguna otra intervencion
mas para sanear el sistema financiero,
pero los ahorros de los ciudadanos no
estan en peligro.

-Usted publica un boletin semanal
que analiza la situacion de la bolsa
y los mercados y da una vision
propia de la evolucién del sector.
Debe de tener una opiniéon muy
fiable de como esta el sector.
-Hemos vivido una correccion de los
mercados de renta variable muy im-
portantes, que nos han elevado a los
niveles de la anterior crisis. Esta es
una buena ocasion de aprovechar los
mercados de renta variable. Si pensa-
mos de manera selectiva puede ha-
ber buenas oportunidades en bolsa.
Para el inversor mas conservador esta
la renta fija corporativa. Se estan ob-
teniendo rentabilidades muy atracti-
vas en empresas muy sélidas. Pero en
estos momentos de nerviosismo de
los mercados el dinero se refugia en
la deuda publica, que da rentabilida-
des muy bajas.

-¢Y qué aconseja a sus clientes en
estos momentos? ;Existe un perfil
tipico de la persona que trabaja
con un asesor de inversiones?

Arcadi Orrit fundé Inverconsulting, edita un boletin digital y
colabora en BTV

» “La recesion econdémica
ha traido consigo nuevos
aumentos en las cifras

de desempleo”

-Trabajamos con clientes de patrimo-
nios medio-altos. Hay de todo: clien-
tes muy conservadores que no quie-
ren asumir ningun riesgo. A estos se
les construye carteras basadas en ren-
ta fija, que es la mas segura, depositos,

etc...Otros inversores han conservador
cierta liquidez en momentos de ner-
viosismo, y ahora estan dispuestos a
entrar en bolsa, por la via de fondo de
inversiones o por la via de los valores,
depende del cliente. Otro pequefio
segmento trabaja con derivados, y un
porcentaje pequefio de la cartera se
dedica a operaciones mas especula-
tivas. Pero nosotros combinamos un
poco de todo: liquidez, depositos...Es-
tamos siendo bastante activos en bol-
say en renta fija.
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